iktéria sa venovala doku-

mentarnej fotografii. Citila,

Ze umeniu sa chce venovat
nielen ako autorka, ale chce rozumiet
jeho hlbSiemu vyznamu. Skusenosti
ju primdli zaoberat sa hlbsie otdzkami
o fungovani umeleckého sveta — o jeho
pristupnosti, elitarstve a potrebe demo-
kratizacie umeleckého priestoru. ,Chce-
la som vytvorit priestor, ktory bude
otvoreny, spravodlivejsi a postaveny na
talente, nie na znamostiach.” Po stadiu
na Karlovej univerzite sa prestahovala
do Rotterdamu, kde sa zrodil podnika-
telsky plan na Victory Art — platformu,
ktora by vytvarala férovejsie podmienky
pre nadejnych umelcov a dostala by ich
diela k SirSiemu publiku.
Obdivovat umenie a podnikat
v fiom alebo s nim s dve rozdiel-
ne veci, kde a ako ste naberali prvé
skisenosti s umenim v biznisovom
kontexte?
Podnikat s umenim znamena spajat kre-
ativitu s velmi praktickymi schopnosta-
mi — od manazmentu cez komunikaciu
s klientmi a umelcami az po marketing,
financie ¢i logistiku. Na tieto oblasti ma
akademické stadium absolitne nepri-
pravilo, a preto som sa musela vSetko
ucit doslova za pochodu. Prvé sktisenosti
prisli cez staze a dobrovolnicke aktivity
v oblasti kulttry. Ukazali mi, ako to fun-
guje ,zo zakulisia”. Zlom nastal, ked som
sa rozhodla vytvorit Victory Art. Napriek
minimalnym podnikatelskym skdsenos-
tiam som vedela, Ze ak chcem naozaj nie-
¢o zmenit a pontknut priestor vychodo-
eurépskym umelcom na medzinarodnej
scéne, musim do toho ist naplno. Na za-
ciatku bola nasou hlavnou cielovou sku-
pinou Siroka verejnost — jednotlivci, ktori
chceli nakupovat umenie cez internet.
V case kovidovej pandémie tento segment
narastol, no s meniacimi sa podmienka-
mi na trhu sme sa strategicky presunuli aj
k firemnym zakaznikom. Dnes pracuje-
me najmd s korporatnym sektorom, ktory
ma zaujem o nadkup ¢i prendjom umenia
pre svoje kancelarie, hotelové priestory
alebo developerské projekty. Zaroven
poskytujeme poradenské sluzby v oblasti
umeleckych kolekcif a investicii do ume-
nia. Popritom si udrziavame vztahy aj so
sikromnymi zberatelmi a pokracujeme
vo vystavnych ¢i vzdelavacich aktivitach.
Co sa vdm z pévodnej vizie, ktori
ste mali pri zaloZeni Victory Art,
podarilo naplnit?

evalL UDI A

JE NORMALNE ZLYHAT
A ZACAT ODZNOVA

Text Daniela Vidovd FOto XXXXXX XXXXXXX

»Ako nidejna fotografka som sa snazila najst si miesto
na umeleckej scéne, no rychlo som narazila na bariéry
— silnych ,,gatekeeperov™ a nedostatok prilezitosti pre
mladych autorov z nasho regionu. Tento zazitok ma
formoval nielen ako umelkynu, ale aj ako ¢loveka, ktory
chcel systém menit zvnatra,” hovori Slovenka Viktoria
Zigo Pikovska, ktora tuspesne podnika v Holandsku

v umeleckej sfére.
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Naplnit klacovy ciel —
zvysit povedomie o umel-
coch zo strednej a z vy-
chodnej Eurépy a vytvorit
pre nich platformu, kde
mozu profesionélne rast,
ziskat klientov a prepojit
sa so svetovym publikom.
Vdaka digitalnym nastro-
jom, silnému medzina-
rodnému networku a spo-
lupraci s talentovanymi
kreativcami sa Victory Art
stala stabilnym aktérom
na trhu a zaroven inkuba-
torom umeleckého poten-
cidlu regionu.

Kedy citite v oblasti
prdce najintenzivnejsi
pocit satisfakcie a po-
cit, Ze to, ¢o robite, md zmysel?

Ked vidim konkrétne vysledky nasej prace — ¢i uz v podobe
spokojnosti klientov, alebo ked sa nam podari realne prispiet
k zlepSeniu umeleckého prostredia v krajinach, kde posobime.
Prave v tychto momentoch si uvedomujem, Ze to, ¢o robime, ma
hmatatelny vplyv. Osobitne naplfajtice sti pre miia individualne
konzultacie s umelcami. Ide ¢asto o otvorené a podnetné roz-
hovory, kde spolo¢ne hladame rieSenia ich vyziev — ¢i uz ide
o strategické smerovanie, prezentaciu ich tvorby alebo budo-
vanie spoluprac. Prave tieto momenty st pre mna mimoriadne
zmysluplné, pretoze casto vidim pomerne rychly posun — nielen
v pristupe umelcov, ale aj v konkrétnych krokoch, ktoré podnik-
nt smerom k svojim cielom. Umelecky trh je v mnohych ohla-
doch nevyspytatelny — v niektorych oblastiach velmi dynamic-
ky, vinych zasa extrémne pomaly. O to vzacnejsie je, ked ¢lovek
zazije priamu spdtni vdzbu, vidi rast a hlavne akciu zo strany
kreativcov, ktorym pomahame. Vtedy si poviem, ze ta kazdo-
denna préca, aj ked casto nie je viditelnd navonok, ma naozaj
hlboky zmysel.

Zostali ste it v Holandsku, preo prdve tdto krajina?
Cim vds fascinuje a to by sme sa na Slovensku mobli od
Holandanov nautit a osvojit' si?

Do Holandska ma tak trochu priviedol osud. ESte pocas Stadia
na Karlovej univerzite som sa chcela zicastnit vymenného po-
bytu a ako najvhodnejsia skola pre mdj odbor sa ukazala prave
univerzita v Rotterdame. Pobyt tam ma nadchol natolko, Ze som
sa rozhodla v Holandsku ostat, dokoncit bakalarske stddium na
dialku, zalozit firmu a neskor pokracovat v magisterskom stadiu
—anakoniec som tu ostala Zit. Holandsko ma fascinovalo od za-
ciatku — svojou multikulturalitou, otvorenostou a progresivnym
myslenim. V prostredi, kde sa stretava tolko roznych kultdr, na-
zorov a pristupov, som pocitila velk mieru slobody, ale aj res-
pektu. Vdaka tejto roznorodosti je spolo¢nost dynamicka, tole-
rantna a zvyknuta na inovacie. Samozrejme, aj tu sa najdu rézne
vyzvy, ale negativa st prevySované pozitivami. Hovori sa, Ze po
troch rokoch Zivota v zahranicf si ¢lovek vyberie — ¢i sa vrati do-
mov alebo si novy domov vytvori tam, kde je. V. mojom pripade
bolo rozhodnutie jasné, Holandsko sa stalo mojim novym do-
movom. Myslim si, Ze na Slovensku by sme sa od Holandanov
mohli vela naucit, predovSetkym v oblasti otvorenej diskusie,
kritického myslenia a schopnosti resSpektovat odliSnosti.

popiska
popiska,
znacka,
cena

V fom bolo podla vds jednoduchsie nastartovat podnika-
nie v zabraniti, neZ keby ste sa o to pokiusali na Slovensku?
Podnikat v zahranici, konkrétne v Holandsku, pre mna zna-
menalo vstipit do prostredia, ktoré je ovela otvorenejsie voci
mladym Iudom, Zenam a kreativnym napadom. V holandskej
spolo¢nosti je Gplne bezné, Ze mladi zac¢inaji podnikat, ski-
$aju nové veci, testuju napady — a okolie ich v tom casto ak-
tivne podporuje. Tato podnikatelska kultdra je nastavena skor
v duchu ,skis a uvidis” nez ,najprv musis mat 10 rokov ska-
senosti”, ¢o je, zial, Castejsi postoj v nasich konc¢inach. V pro-
stredi, kde je normalne zlyhat a znova zacat, sa ¢lovek neboji
sktsit — a to je podla mna zakladny predpoklad pre akékolvek
podnikanie. Dalfm délezitym faktorom je multikultdrne pro-
stredie Holandska, ktoré je mimoriadne vnimavé voci roznym
umeleckym pristupom a perspektivam. Umenie z vychodnej
a zo strednej Eurépy bolo pre mnohych Holandanov nie¢im
novym, neokukanym az exotickym. Tento zaujem vytvaral
prilezitost nielen na dialég, ale aj na trhovy dopyt. Citila som,
Ze mam priestor priniest nieco autentické, co prirodzene za-
padlo do tamojsej otvorenej a experimentalnej kultary. Kul-
tara a umenie st v Holandsku vnimané ako doélezita stcast
spoloc¢nosti a osobne si myslim, Ze je viac oceniovana.

Ak by ste mali po rokoch skisenosti vyslovit akdsi zdk-
ladnd univerzdlnu radu pre Zeny, ktoré sa otdlaji preme-
nit svoje sny alebo pldny na realitu, akd rada by to bola?
Investujte do seba — ¢asovo, mentélne aj finan¢ne — a verte vo
svoj projekt. Ak neverite vy, preco by mal niekto iny? Seba-
dbvera a vnitorné presvedcenie sd tym najdolezitejsSim zak-
ladom, na ktorom sa da stavat. Podnikanie nie je jednoduché
a rozhodne nie je rychlou cestou k tspechu. Vyzaduje si ob-
rovské mnozstvo odhodlania, discipliny a trpezlivosti. Vysled-
ky casto neprichadzaji zo diia na denl — niekedy trva mesiace,
niekedy roky, kym sa zacne ukazovat konkrétny dosah vasej
prace. Prave preto je klicové vydrzat, nestracat ciel a neustale
sa zlepSovat. Zaroven treba aj netspechy vnimat ako dolezi-
th stcast cesty — kazdé zlyhanie v sebe nesie sktisenost, ktora
moéze byt odrazovym mostikom k niecomu lepSiemu. Aj ked
veci nevyjda podla predstav, ostanti vam zrucnosti, poznatky
a odolnost, ktoré sa nedaji naucit inak nez praxou. Naopak,
nezacat vObec — neodvazit sa skusit — je podla mna tou najvac-
Sou stratou. [
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